Kontakt

Manfred Over, Director

Nutzen Sie unsere Expertise, Engagement und Einsatzfreude

fur lhre Aufgaben. Wir stehen fiir einen konstruktiven Austausch.

Aareal Bank AG
IMMOBILIENINVESTMENTBERATUNG
PaulinenstraBe 15
65189 Wiesbaden

Telefon: +49 611 348 2984

Mobil: +49 171 8667 048

E-Mail: manfred.over@aareal-bank.com
www.aareal-bank.com/iib
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YOUR COMPETITIVE ADVANTAGE.


https://www.linkedin.com/in/manfred-over-2952026b/
https://www.instagram.com/explore/locations/500430507009242/aareal-bank-ag%0D
https://www.youtube.com/channel/UCJ4W8uT1zUdJfmAueOKx-bA/about
https://twitter.com/aareal
https://de.linkedin.com/company/aareal-bank

Wer wir sind

Die IMMOBILIENINVESTMENTBERATUNG ist ein Spezialistenteam der
Aareal Bank AG, Wiesbaden. Sie bietet der institutionellen Wohnungs- und
Immobilienwirtschaft die unabhéngige strategische Beratung und operative
Prozesssteuerung zur Entwicklung sowie Realisierung von Immobilien-
werten, Gberwiegend im Bereich Investment und Desinvestment.

Beratung steht fiir uns im Vordergrund und ist geprdgt durch einen person-
lichen und ganzheitlichen Ansatz unter Beriicksichtigung der Individualitat
und Anforderungen unserer Mandanten sowie der betrachteten Immobilien.

Die Aareal Bank ist ein flihrender internationaler Immobilienspezialist im
Bereich Strukturierte Finanzierung von Bilirogebiduden, Hotels, Shopping-
centern, Logistik- und Wohnimmobilien, sowie Dienstleister fir Kunden aus
der Wohnungs- und gewerblichen Immobilienwirtschaft mit den Themen
Electronic Banking und weiterfiihrende Prozessoptimierung.

Was wir tun

Unser Leistungsspektrum basiert auf interdisziplindren Kenntnissen, gepaart
mit langjahriger Erfahrung. Mit Neugier und Kreativitdt unterstitzen wir
unsere Auftraggeber bei ihren individuellen immobilienwirtschaftlichen Auf-
gaben-/Fragestellungen aus den Bereichen:

Markt- und Standortanalysen

Objekt- oder Portfolioentwicklung:

Chancen- und Risikoanalysen/Szenariobetrachtungen

= Transaktionsberatung bei Direktinvestments und -desinvestments

= Due Diligence Prozesse

= Finanzierungsstrukturanalysen

= Strategische Behandlung von immobilienwirtschaftlichen Fragestellungen

Um eine hohe Qualitdt unserer Leistung zu sichern und Innovationen, auch
aus anderen Wirtschaftsbereichen, einflieRen zu lassen, pflegen wir ein
wachsendes heterogenes Netzwerk. Die sich hieraus ergebende Kompetenz
macht uns zu einem anerkannten Partner unter immobilienwirtschaftlichen
Marktteilnehmern.

Was uns wichtig ist

VY

Fur uns hat der Aufbau einer langfristigen, stabilen, partnerschaftlichen und
erfolgreichen Mandantenbeziehung eine herausragende Prioritdt. Die Basis
fur ein solches Verhiltnis bilden gegenseitig kommunizierte realistische
Einschdtzungen und Erwartungen.

Eine Mandatierung ist ftir uns ausschlieRlich. Wir sind alleiniger Interessens-
vertreter unseres Auftraggebers, wobei Diskretion, Seriositét, Zuverldssig-
keit sowie transparentes und verantwortungsbewusstes Handeln Bestandteil
unseres Selbstverstdndnisses sind.

In der Kommunikation mit Marktteilnehmern suchen wir, insbesondere
bei Vermarktungsmandaten, aktiv das direkte Gesprdch mit Investoren.

So lassen sich Transaktionen ohne besonderes Aufsehen still und profes-
sionell erfolgreich steuern.

Wir nutzen die Flexibilitt einer kleinen Organisation, um bei auftretenden
Veranderungen reaktionsfahig zu bleiben. So halten wir die Leistungserstellung
auf einem hohen Niveau, Entscheidungswege bleiben kurz und effizient.

Ein Mehrwert unserer Arbeitsweise liegt in der detaillierten Analyse und
Aufbereitung, wodurch in Transaktionsprozessen Informationsasymmetrien
beseitigt und optimale Ergebnisse erzielt werden.

Im Vertrauen auf die Qualitdt unserer Leistungen lassen wir uns gerne am
Erfolg unserer Beratung messen.



